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Warsztaty: Skuteczna sprzedaz przez social
media - program

Program warsztatéw

Rejestracja uczestnikéw - poranna kawa i herbata
Wprowadzenie - przeglad portali social media wraz

z wskazaniem potencjatu sprzedazowego

Jesli zastanawiasz sie czy lepiej prowadzi¢ fanpage czy moze Twittera, czy
Pinterest w ogdle sprzedaje i czy Instagram stuzy tylko do budowania
wizerunku - nie martw sie, odpowiem na te i inne pytania podczas przegladu
portali.

Skad i jak pozyskiwac leady w social media?

Nie samg reklama cztowiek zyje. Oméwimy sposoby pozyskiwania leadéw przez
posty, aplikacje i nietypowe akcje. Dowiemy sie gdzie szukac potencjalnych

klientow.
Narzedzia potrzebne do monetyzacji w mediach
spotecznosciowych

Jak korzystac¢ z monitoringu sieci, co analizowa¢ w narzedziach statystycznych,
w czym przetrzymywac dane o leadach - przyjrzymy sie fajnym narzedziom
potrzebnym w sprzedazy.

12.30-13.30 Lunch
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Pielegnowanie leadéw i social CRM

Jak skutecznie pielegnowac leady, po co, gdzie je przetrzymywac i czym
powinny cechowac sie dobre social CRM, jakie dane sie przydaja i jak je
wykorzystywac?

14.30-15.30 Model EEIA, consumer journey oraz case study

Poznamy model sukcesu, jak decyzje podejmujg klienci i gdzie mozemy na nich
wptywac. Przedstawie tez ciekawe przyktady kampanii.

Social media a inne narzedzia marketingowe:
landing page, email marketing itd.

Social media to jedno z narzedzi internetowych. Pokaze jak taczy¢ nasze
dziatania z innymi narzedziami w sieci.

16.30-16.45 Podsumowanie i zakonczenie

Organizatorzy dotozg wszelkich staran, aby konferencja odbyta sie zgodnie z prezentowanym programem, jednak
zastrzega sie mozliwos¢ czesciowych zmian.



